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Uma confraria onde empresários criam oportunidades



PORQUE É TÃO RELEVANTE?
Quando um grupo de pessoas se reúne, sem

motivos escusos, apenas com a liberdade plena de
pensar, se relacionar e agir, forma-se uma força

poderosa e, a COP.49 criou esse ambiente, que é
relevante para conhecer mais o mercado,

alavancar os negócios de todos dentro e fora da
confraria e principalmente fortalecer laços de

amizade e companheirismo que nos engrandecem
a todos como pessoas.

Sobre a  COP.49

COMO SURGIU?
Principalmente pelo potencial que esse grupo,
formado ao longo do tempo, apresentava para

criar um ecossistema de oportunidades que traria
vantagens a todos. Seria um desperdício se essas

pessoas não interagissem, assim faltava criar o
ambiente apropriado para isso acontecer, o que

foi realizado com a COP.49.

O QUE É?
É uma confraria onde empresários, dos mais

diversos segmentos e portes, se encontram para
criar oportunidades e debater sobre o mercado,

negócios e suas possibilidades. 

O nome COP.49 tem origem em Confraria de
Oportunidades da Região 49, que corresponde ao

Oeste de Santa Catarina, local de origem da
confraria.
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COP.49 Apresenta
A COP.49 vai na empresa,

conhece e divulga

COP.Geral
Comunidade exclusiva para os

membros no Whatsapp

Circuito COP.49
Receba um grupo da COP.49
em sua empresa para uma

visita técnica

CONEXÃO.49
A newsletter mensal da

COP.49

Hotseats
Apresente a dor da sua empresa

e grupo presente sugere soluções

COP.10 Milhões
Clube exclusivo para membros

que faturam mais de 10 milhões

Encontros Mensais
Celebre as conquistas de cada

mês com a confraria

COP.Cast
O podcast mensal da COP.49, 
www.youtube.com/@COPcast.49

Aniversário COP.49
O maior evento da confraria.

COP.Card
Exclusivo e personalizado para

otimizar o seu networking

OPORTUNIDADESRELACIONAMENTO AMBIENTE+ =



FÁBIO LUIZ FURTADO
Referência em gestão comercial, vendas e networking empresarial
@fabioluizfurtado

TAMARA TIBOLLA
Especialista em transformar a comunicação de empresas com foco estratégico
@tamara_tibolla

LUCIANO GRUNITZHY
Liderança empreendedora e inspiradora que promove o crescimento pessoal e
profissional
@lucianogrunitzhy

Idealizador e sócio da COP.49, consultor especialista em gestão
comercial e vendas. Sócio da Consulting Now Chapecó. Palestrante,
instrutor e consultor credenciado ao Sebrae/SC, reconhecido em 2024
entre os 10 melhores do país. Foi diretor da FIESP, CEJESC e CONAJE.

Sócia e cofundadora da COP.49, proprietária da Tonvi Marketing e
especialista em transformar a comunicação das empresas , com
abordagem estratégica, crescimento sólido e fortalecimento da marca.

Sócio e fundador da COP.49, empresário e Presidente do Grupo Ballke,
detentor da magazinemedica.com, o maior e-commerce de produtos
médicos do Brasil. Palestrante e escritor, com três livros publicados.

PAULO GONÇALVES
Jornalista referência em política regional, negócios e empreendedorismo
@paulopgweb
Coordenador da COP.49 na unidade de Concórdia/SC, é jornalista,
radialista e comentarista referência e reconhecido por cobrir as notícias
locais, política regional e entrevistas focadas em negócios e
empreendedorismo, atuando pela Rádio Rural FM  e TV Concórdia.

Equipe COP.49



DIA ATIVIDADE LOCAL

15/07 Circuito COP.49 Vestor Capital

21/07 05º Encontro Mensal  Concórdia

29/07 27º Encontro Mensal Chapecó

Agenda julho / 2026

DIA ATIVIDADE LOCAL

05 e 05 COP Academy 
Imersão em vendas

Chapecó
- Vestor Capital -

12/08 Circuito COP.49 Chapecó

18/08 6º Encontro Mensal Concórdia

26/08 28º Encontro Mensal 
1ª parte

Balneário Camboriú

02/09 28º Encontro Mensal
2ª parte

Chapecó
- Outback Steakhouse -

Agenda agosto / 2026



@fabioluizfurtado

Quem Quer Crescer Precisa de Processos,
Não de Sorte
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“Como vender mais sendo empresário”
Fábio Furtado
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@tamara_tibolla
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Na hora de vender, qual o foco que você deve ter? Pergunta fácil de
responder? Muitos podem achar que sim! Alguns dirão que é preciso
focar em seu produto ou serviço, outros em realizar muitas visitas a
clientes para ter mais chances de vender, mas o que todos deveriam se
perguntar antes de tudo é, “qual problema ou demanda o meu produto
ou serviço pode resolver para o cliente?”. 

Tendo essa resposta é que deve ser realizado o planejamento e a
estratégia de vendas, aí sim definir como abordar os clientes, planejar
visitas e interações de vendas, definir qual seu público-alvo. Conhecer o
cliente e o seu processo de compra, é fundamental para definir o
processo de venda da empresa, o qual poderá ter grande influência no
sucesso do seu negócio.

Nem sempre descobrir o que seu produto ou serviço resolve é colocado
em questão dentro da empresa, por acharmos que tendo um bom
produto está resolvida a questão e é só começar a vender e faturar, mas
nem sempre esse bom produto é o que consumidor precisa e isso pode
ser descoberto tarde demais podendo significar o fracasso de seu
negócio. 

uitas das principais inovações que temos, não são grandes soluções
tecnológicas, e sim inovações em produtos já existentes, criando
melhorias que os transformaram em sucesso ou mesmo inovação na
forma de vender e disponibilizar esses produtos e serviços aos
consumidores. Vejamos os casos do Uber e do Airbnb e que valem
bilhões. Mesmo o Uber sendo uma empresa de transporte não têm um
carro sequer e o Airbnb uma empresa de hospedagem não possui um
quarto pelo menos e vale mais que qualquer rede hoteleira mundial. 

Qual problema você resolve para o seu cliente?



Qual problema você resolve para o seu cliente?

Como conseguiram isso? Inovando! Resolvendo o problema do cliente!
Utilizar um táxi parece uma tarefa simples, mas em determinados locais
e horários pode ser um risco, pode ser caro ou mesmo ficar rodando
para encontrar o destino, mas com a utilização pelo aplicativo isso
mudou. Você já informa o destino e paga antes de entrar no veículo, não
precisa de dinheiro em espécie, o que é mais seguro, já sabe quem virá
atender e conta com bons serviços, podendo avaliar no final. 

O mesmo acontece com o aplicativo para hospedagem, que não utiliza
hotéis, pousadas ou outros locais tradicionais e sim locação de
residências, onde os proprietários cadastram seus imóveis e os usuários
fazem a locação direta através do aplicativo. São experiências que têm “a
cara” desse mundo em constante mudança. 

Não importa se o seu produto ou serviço é novo, moderno, conservador,
de alta tecnologia ou muito simples, o que importa é o que ele pode
resolver para o cliente, pois essa é a razão do cliente comprar alguma
coisa. Pense nisso quando for elaborar suas estratégias e principalmente
quando for criar uma empresa, um novo produto ou um novo serviço,
veja o que você poderá resolver com isso e o quanto o cliente pagaria
por essa solução. 

Sabendo isso, sucesso e boas vendas!
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@lucianogrunitzhy

https://www.instagram.com/lucianogrunitzhy/
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ACADEMY
Todo mês, uma imersão. 

Toda imersão, um empresário mais preparado !

Imersão em vendas para empresários 
com Fábio Furtado

05.08 e 06.08 | 19h às 22h

PRIMEIRA TURMA:

20 vagas | Certificado + material de apoio
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@paulopgweb
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Claudiomiro Vieira, Viero Móveis
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